


El mercado público hoy



Monto transado: 3,5% del PIB
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USD 6.200 MM



Ahorro

• 2A_CF1: Precio ofertado depende de cantidad de proveedores ofertando y si LC no supera las 3 ofertas, contrafactual tampoco.

• 2A_CF2: Precio ofertado depende de cantidad de proveedores ofertando y aunque LC no supere las 3 ofertas, contrafactual es igual a 3.

• 2B: Precio ofertado no depende de número de oferentes.

Entre 3,2% 

y 5,1%
para el primer 

semestre 2010

OP 4,5

OP 6,1



Convenio Marco



Que es Convenio Marco

Son bienes y servicios 

licitados por ChileCompra 

y puestos a disposición 

de los compradores a 

través de un catálogo

160.00 productos



Se asemeja a una opción 

donde el que compra tiene el 

derecho a comprar y el que 

vende está obligado a 

vender 



71,600,000

204,885,223

445,557,057

648,963,126

900,000,000

2005 2006 2007 2008 2009

Monto Transado ChilecompraExpress

Monto transado ChilecompraExpress (USD)



1.200 proveedores 

concentran el 20% de las 

OC del sistema, en solo 50 
licitaciones realizadas por 

nosotros

Se obtienen condiciones ventajosas porque el 

proveedor adjudicado accede a un canal de venta 

preferencial 



Grandes Compras (mayores a USD 

72.000) se realizan con licitación corta 

sobre catálogo





Desafíos



Camino a un MP y una economía 

sostenible



Mejores metodologías 

de Sourcing



Crecientes presiones 

Gremiales



Nuevo flanco de 

ataque: Libre 

competencia o 

amparos económicos



Calidad y costo de los procesos

Reducir costo de 
cada LC

Mejorar modelo de 
cada convenio

Actualmente administrar 

cada CM cuesta al año 

cerca de USD 12.000 

y cada licitación cerca de 

USD 20.000



Asegurar precios bajos en el 

catálogo

Anualmente en cada producto catalogado se 

invierte USD 1,2 en su gestión. Es decir 0,1 

dólar mensual para asegurar que 

esa ficha esté siempre con precios bajos. 

Parece poco.



Agregación real de demanda, sin 

concentrar las compras




